PROGRAMA FORMATIVO «© 1 1 = -

Animacion y presentacion del producto en el punto
de venta

Codigo: 4229

Estos Cursos estan compuestos por un pack de formacion ideados para desarrollar Formacion Continua
en las modalidades “ a distancia ” y/u “on line ". Los contenidos de nuestros cursos, ajustados a los
certificados de Profesionalidad, dan cobertura a un gran nimero de cualificaciones profesionales. Cada
pack de formacion se compone de: manual 6 temario del alumno, cuaderno de anotaciones, prueba de
evaluacion y cuestionario de calidad y en su caso CD o DVD o claves para el acceso al aula virtual basada
en la plataforma libre mas conocida Moodle. Ofrecemos un servicio especializado de tutorias en las
modalidades “a distancia ” y “on-line ", por el que méas de 100 profesionales cualificados gestionaran su
curso formativo, tanto a nivel administrativo y docente, encargandose de:

1. Tutor personal por alumno.

2. Gestién del envio del temario o manual formativo.
3. Seguimiento permanente del aprendizaje.

4. Resolucion de dudas.

5. Emision de un  diploma acreditativo

> Modalidad: Distancia
» Duracion: 75 horas

> Objetivos:

Aplicar procedimientos de organizacion e implantacion en el punto de venta fisico. Confeccionar informes
derivados de la actuacion en la venta. Aplicar las técnicas de empaquetado y embalado.

> Contenidos:

Organizacién del punto de venta

Conceptos basicos de la organizacion y distribucion de espacios comerciales: la implantacion de productos.
Criterios de implantacion del producto:

Comportamiento del cliente en el punto de venta.

Espacio comercial.

Gestion del lineal.

Distribucion de familias de articulos en el lineal.

Orden y limpieza en el punto de venta.

Normas de seguridad e higiene en el punto de venta.

Animacién basica en el punto de venta
Factores basicos de animacion del punto de venta.

Equipo y mobiliario comercial basico.

Presencia visual de productos en el lineal.
Calentamiento de zonas frias en el punto de venta.
La publicidad en el lugar de venta.

Cartelistica en el punto de venta.

Maquinas expendedoras: Vending.
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Presentacién y empaquetado de productos para la venta
Empaquetado comercial:

Técnicas de empaquetado y embalado comercial.

Utilizacién de materiales para el empaquetado.

Colocacién de adornos adecuados a cada campatfia y tipo de producto.
Plantillas y acabados.

Elaboracién de informes comerciales sobre la venta
Conceptos y finalidad de informes de ventas.
Estructura de un informe.

Elaboracion de informes comerciales.
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